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【背景介绍】
二十一世纪的企业除了要保持竞争优势，还需要管理者不断学习、具备与时俱进的科学管理理念与切实可行的管理方法！清华大学老科协主做产学研，依借雄厚的师资队伍和科研力量，为现代工商企业高层管理者铸造理论与实践紧密结合的管理科学体系，架设学者与实战领袖的沟通桥梁，为融入清华提供梦想的舞台！
清华大学（老科协）中国医药器械行业高级工商管理班，聚集国内外多位资深专家学者、决策者、著名企业家，课程设置涉及到企业经营管理的方方面面，以卓越的高度重塑管理领袖！辅以各类精品讲座、案例研讨与实战模拟、企业参观等教学形式，做到活学活用，避免坐而论道。课程模块设置一方面着重培养学员现代企业管理理念、提升全新创新领导力，另一方面注重个人素质和修养提升、塑造人格魅力！秉承清华大学“自强不息，厚德载物”优良传统，致力于为中国医药行业培养一批高水平的管理精英！
【授课师资】

1、来自清华大学、北京大学等著名学府的知名教授、学者

2、行业主管部门制定政策的专家和行业协会顾问

3、著名营销实战专家、著名企业家
【授课周期】

学制：一年半，每两个月集中学习3天（周五-周日），结合优秀企业实地调研1～2次。
【招生对象】
 1、全国医药器械生产、流通企业和医疗器械生产、流通、研发企业董事长，总经理
2、全国各医药器械企业、器械企业的营销总监，市场总监，执行董事等高管

3、全国各企业的各个部门负责人，大区经理等
【课程特色】
     感受百年名校，尽享水木清华美景
　　清华园中的日日夜夜，与年轻学子朝夕相处，共享资源——在荷塘月色晨读、畅谈，在操场上锻炼，在拥
挤而秩序井然的食堂就餐，在浩瀚书海中遨游，在各种公开讲座中领略学术风采……
   严格班级管理，创造良好氛围
　　实行班主任带班制，学员选出班委会，协助班主任为创造良好的学习、交流环境尽一份力。
   终身制学习，无限拓展人脉
　 结业后可免费继续学习并参加本项目所有课程及交流活动。可以在组织的聚餐、旅游、外出考察等校  

友活动中深度交流，收获友谊、找寻商机、搭建毕业不结业的交流平台！
   超价值分享：研修课程
   免费学习其他精品课程，参加清华医药同学活动，共享丰富的高端校友资源。
· 领袖品牌： 领略学府品牌，地杰人灵     权威教授： 大师名家政要，水木清华 

· 创新实战： 案例引导反诘，实用为先     EDP设计： 经典营销案例，本土特色 

往届学员来自各地医药企业：
北京同仁堂集团，华北制药集团，海南灵康制药，安斯利康，步长集团，九洲通医药集团、

深圳立健医药，拜耳集团，千金药业，金陵药业,华邦制药，马应龙集团，深圳九明药业，
天津中新集团，哈药集团，神威药业，齐鲁制药，上海医药集团，联邦制药,北京医药集团，
以岭药业，重庆药友药业，安徽华源集团，深圳中康福药业，三九药业，洛阳顺势医药，
山西亚宝，云南中药厂，山东宏济堂，河南皖西制药，广东香雪制药，江苏联环药业
北京韩美药业，天津天士力集团，山东威高，上海鼎华医疗器械，石药集团等......
【学业认证】
学员修满学分并合格者，通过审核合格后，将获得清华大学老科协颁发的“医药器械行业高级工商管理课程研修项目”结业证书。
【培训费用】

学习费用33900元/人。费用包括：（授课费、讲义资料费、结业证书费、课间茶点费、各种证件和学员通讯录费用，以及其它教学资源使用费、教学管理和组织费用），（学习期间食宿费用自理）。 

【课程设置】
模块一21世纪工商核心课（含人力，资本，战略，市场营销，领导力，财务，品牌，修养学等课程）
战略管理                    中国古代管理哲学思想         新资本风口-众筹
宏观经济政策分析            资本运作---通往象牙塔之路     危机管理与新媒体沟通
传统企业如何互联网转型      消费心理学与差异化营销       市场营销与品牌传播
模块二 互联网+时代高层管理者课程 
大数据时代下营销战略创新       互联网商业模式重构          管理心理学
 鬼谷子谈判学                   企业人力资源开发与管理     非财务人员财务管理    
    领导用人艺术与激励艺术         创新营销学                 领导个人魅力提升    
模块三 卓越领导力提升课程 
   卓越的团队建设               创新思维与创新管理          商务礼仪
     个人修养-走进艺术的世界      企业目标管理与绩效考核     领导者的语言艺术
      面向领导决策层的项目管理    性格与领导力               企业运营管理沙盘演练
模块四  行业管理专题 
宏观医药市场环境导读         医药医疗市场营销学         行业政府事务与风险管理   
       医药品牌管理与建设           医药商业贿赂法律界定       医药医疗企业战略与竞争力
模块五  移动学堂企业参观学习
医药医疗行业专题高峰论坛     学员企业互访                标杆企业参观
模块六  精英大平台

班委会选举             校友会和沙龙联谊会      同学互助会-企业经典案例分析  

 班级交流活动方案讨论   名家讲座
【报名程序】填写报名表和提供最高学历证明审查合格，缴纳培训费，发《入学通知书》，开课前一周通知上课，报到时交3张2寸彩色蓝底免冠照片，身份证复印件等
      医药器械行业高级工商管理报名表
填表时间：          年   月   日  
填表说明：①请用正楷字体填写！②有“*”标注的内容表示必须填写的项目，若该项无内容请填写“无”。
	*姓    名
	
	*性别
	男□
女□
	*出生  年  月  日
	证件照片：
二寸彩色两张

	*身份证号
	
	*民族
	
	

	*工作单位
	
	*办公电话
	
	

	*移动电话
	
	*传    真
	
	

	*电子邮箱
	
	*邮    编
	

	*通讯地址
	        省（市、自治区）          市                      

	*职    务
	 
	*职    称
	

	*职务层级
	省部级□  司局级□  处级□  科级□  其他        
（正副）董事长□ （正副)总裁□ （正副）总经理□  （正副）厂长□  总师□

 单位负责人□  部门负责人□  其他                

	*职称层级
	正高级□  副高级□  中级□  初级□  其他□

	*单位性质
	公立□  民营□  部队□  行政□  企业□  其他□
工业□  商业□  流通批发□  药店□  研发□  其他□

	*学    历
	博士□  硕士□  本科□  大专□  中专□  其他□ 

	本人已阅读本研修班招生简章，同意报名参加学习，申请人签名：                  


联系人：张老师  13522236526  邮箱：893774932@qq.com 传真：010-69729883
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